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Als cloudbasierte Software
ermoglicht Salesware lhnen den
standortunabhangigen Zugriff
auf alle wichtigen Vertriebsdaten
aus dem ERP-System.

Moderne, integrierte Kommunikationstools ermdglichen es
lhnen, sofort und ohne Umwege mit den Kollegen in Kontakt
zu treten. Das sorgt fir effizientere Absprachen zwischen den
einzelnen Teams und spart Zeit. Dank Cloudanbindung stehen
den Mitarbeitenden dabet stets alle relevanten Daten aus
Sage 100 in Echtzeit zur Verfugung. Als digitaler Assistent, der
automatisiert Informationen wie Bestellstatus und Kunden-
historie bereitstellt, hilft Salesware ithrem AuRendienst und
anderen Abteilungen dabeti, unabhangige Entscheidungen
ohne zeitaufwandige Ricksprachen zu treffen.
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Vorteile

+ Echtzeit-Zugriff auf Ihr Sage 100 ERP

« Browserbasiert, ohne Investitionskosten

+ Hohe Individualisierbarkeit

+ Erweiterte Kundenkommunikation

+ Prozesssicherung durch Assistenzfunktion



Salesware

Sofort mehr Effizienz

Einsetzen ohne langes Einarbeiten, Zeit sparen durch

Intuitive Nutzung

mehr Information, Kommunikation und Transparenz.

Flexibilitat

Skalierbare Lizenzmodelle, die sich dem Vertriebsteam

Ohne zeitaufwandige Schulungen direkt loslegen

Blitzschnelle Implementierung
In weniger als einer Stunde ist die Software startklar

anpassen — mit wenigen Klicks passend gebucht.

Einen smart digitalisierten AuBBendienst
Dank jederzeit live verfligbarer ERP-Daten

mit dem Sage 100-System verbunden.

Kundennihe

Salesware-Dashboard.

Mitarbeitende im Kundenservice beantworten alle Anfragen
schnell und sicher mit wenigen Klicks im Gibersichtlichen
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Akdtivitat

Aktivitaten von Michael Miiller
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Warte auf Antwort

« Alle Erinnerungen

Aktiv
> Alle Aktivitaten
> Nach Status
> Nach Falligkeit

~ Typen
Aufgabe
Besprechung
Besuchsbericht
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Opportunity
Telefonnotiz
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Hinzufiigen

ontaktaufnahme

#  Anrufen oder E-Mail schreiben

Hinzufiigen

ualifizierung

= Kundenbedirfnisse ermitteln und bewerten
£ Kaufbereitschaft und Budget ermitteln
+ Hinzufiigen
@ Pprasentation
% Demonstration der Produktvorteile
£ Beantwortung von Fragen im Nachgang

+ Hinzufiigen

ngebot und Konditionen

= Preise und Konditionen verhandeln

£ Angebot erstellen

Hinzufiigen

Geschiftsabschluss

# Opportunity abschlieRen

Hinzufiigen

Strukturierter Vertriebsprozess

CINONIS]

783 Avidten tandord

20 Relevanz W Fiter [ Tevelle (&)

30 -

@ % 0 9

ferkaufschance Erwarteter Umsatz Geschatzter

Abschluss Status

85% 125.000 € 30.06.2024 In Bearbeitung

Beschreibung

Die des in
den gesamten Dies fordert die

erméglicht eine klare Strukturierung und bessere Ubersicht iber
und Effizienz, indem konkrete Ziele und Kontrollpunkte
festgelegt werden, die erreicht werden miissen. Meilensteine helfen dabei, den Fortschritt zu messen und rechtzeitig
Anpassungen vorzunehmen, um Engpéisse oder Herausforderungen effektiv zu bewltigen

Anmerkungen und Diskussion
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© ® >
Q  sevineweder 5.
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(& Angebot {m

€, Antworten

O Artikel
Details Y= Aufgabe
Kontakt ) Bestellung
@  Erwahnen
Status
In Bearbeitun
J S Kontakt
Budget des Kunden -
150.000 € B Notiz
&
Besitzer ¥ Opportunity

Michael Miiller

_/

Aktivitaten, die lhre Prozesse abbilden: Fiir den schnellen Einstieg haben wir gadngige Aktivitaten wie Notizen, Aufgaben oder Besuchsberichte bis hin zu Opportunities
oder Reklamationen in Salesware so angelegt, dass Sie direkt starten kdnnen. Ihre im Vertrieb bewahrten Prozesse und Arbeitsablaufe bilden Sie dann mit weiteren, frei
konfigurierbaren Schritten, Aufgaben und Zusténdigkeiten ab. Fiir eine digitale Losung, die so arbeitet wie Sie.
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Direkte und einheitliche Kommunikation
Teamchat und Diskussionen auf Aktivitatsebene halten Sie in
Verbindung, Vergessen Sie ineffiziente Kommunikation Gber
unterschiedliche Kanale wie Chatprogramm, Telefon, Mail:

Mit Salesware gibt es keine Medienbriiche mehr, die Zeit kosten
und fehleranfallig sind.

Aktivitdten, die Ihre Prozesse abbilden
Fir den schnellen Einstieg haben wir gangige Aktivitaten wie
Notizen, Aufgaben oder Besuchsberichte bis hin zu Opportu-
nities oder Reklamationen in Salesware so angelegt, dass Sie
direkt starten kdnnen. Ihre im Vertrieb bewahrten Prozesse und
Arbeitsablaufe bilden Sie dann mit weiteren, frei konfigurier-
baren Schritten, Aufgaben und Zustandigkeiten ab. Fiir eine
digitale Losung, die so arbeitet wie Sie.

Individuelle Kunden-Dashboards

Reduzieren Sie zeitraubende Vertriebsmeetings: Dank Saleswa-
re haben Sie im AuRendienst immer die wichtigen und aktuellen
Informationen zur Hand. Von Angeboten bis zu Umsatzzahlen.
Von Absprachen bis zu Produktinfos.

Trends erkennen und proaktiv handeln

Die Analyse der Verkaufszahlen auf Artikel-, Kunden- und Ver-
treterebene liefert Ihnen wertvolle Einblicke. Mit der integrier-
ten Erkennung von Auffalligkeiten bet Artikeln und vielfaltigen
Filtermoglichkeiten kdnnen Sie gezielt reagieren. Optimieren
Sie Ihre Verkaufsstrategie und sprechen Sie lhre Kunden effektiv
an. Steigern Sie lhre Effizienz und Umsatze!
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Individuelle Kunden-Dashboards: Reduzieren Sie zeitraubende Vertriebsmeetings: Dank Salesware haben Sie im AuBendienst immer
alle wichtigen und aktuellen Informationen zur Hand. Von Angeboten bis zu Umsatzzahlen. Von Absprachen bis zu Produktinfos.
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Sage GmbH
FranklinstralRe 61— 63
60486 Frankfurt am Main

+49 69 50007-6111
info@sage.de

www.sage.com
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https://www.facebook.com/SageGermany/
https://www.youtube.com/c/SageGermany
https://twitter.com/SageGermany
https://www.linkedin.com/company/sage-software/
https://www.xing.com/companies/sagesoftwaregmbh
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